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>> Heiß auf Kaltakquise
E-Learning

Keiner mag die Kaltakquise. Gleichzeitig ist und bleibt das Telefon der effektivste Weg zu neuen 
Business-Kunden. Stellt sich die Frage: Wie kann der telefonische Erstkontakt authentisch, einfach und 
überdurchschnittlich erfolgreich gelingen? Mehr noch: Wie kann die Telefonakquise sogar Spaß 
machen - Ihnen und dem Kunden? Die Antwort liefert dieser Online-Videokurs. Erfolgreich und mit 
Spaß Geschäftskunden übers Telefon gewinnen!
Ihr Nutzen

Trainer und Bestseller-Autor Tim Taxis zeigt darin nicht nur, was es zu 
tun gilt, sondern vor allem auch: wie genau. 100% Praxis, mit einer Fülle 
an Live-Beispielen für alle Gesprächsphasen. Lernen Sie, wie Sie das 
Vorzimmer für sich erobern, den Entscheider gewinnen und vor allem 
souverän mit allen Einwänden am Telefon umgehen können. Und dann: 
Vervielfachen Sie Ihre Erfolgsquote!

Voraussetzungen

Keine

Hinweise

Der Preis versteht sich für eine/n BenutzerIn zum sofortigen Lernen. 
Gerne bieten wir Pauschallizenzen für Unternehmen (gehostet oder als 
SCORM Paketen für Ihr LMS) an.

Version: 

Preis pro Teilnehmer

EUR 300,- exklusive der gesetzlichen MwSt.

Seminardauer

3 Stunde(n)/Hour(s)

Seminarinhalte

* Kursvorstellung: Heiß auf Kaltakquise 
 
* Warum die alte Kaltakquise nicht mehr funktioniert und wie Sie 
heutzutage erfolgreich sind 
 
* Anleitung für ein glückliches Hirn 
 
* Start-Ziel-Sieg: professionelle Gesprächsvorbereitung 
 
* Von der Zentrale übers Vorzimmer bis zum Entscheider 
 
* Das Entscheider-Telefonat: So vervielfachen Sie Ihre Terminquote 
 
* Professionelle Nachbearbeitung 
 
* Quiz zum Kurs „Heiß auf Kaltakquise“ 
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