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>> Marketing & Vertrieb
Hochwirksame Abschluss-Strategien

Ihr Nutzen Voraussetzungen

Keine

Hinweise

0 Std 23 min

Version: 

Preis pro Teilnehmer

EUR 15,- exklusive der gesetzlichen MwSt.

Seminardauer

0,23 Stunde(n)/Hour(s)

Seminarinhalte

* Verkaufsabschluss &amp; Kaufbereitschaft 
* Haken- &amp; Kopfschmerz-Abschluss, Popularitäts- &amp; Parallel-
Geschichten-Abschluss und bedingte Fragen 
* Alternativ-Frage, Vermeidungs- &amp; der große Ansturm Abschluss, 
Aufforderungs-Abschluss und Vorwärts- und Rückwertsrechnen-
Abschluss 
* Zusammenfassung aller Abschlüsse 
* Hochwirksame Abschluss-Strategien 
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