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>> Marketing & Vertrieb
Optimale Gesprächsvorbereitung

Ihr Nutzen Voraussetzungen

Keine

Hinweise

0 Std 17 min

Version: 

Preis pro Teilnehmer

EUR 10,- exklusive der gesetzlichen MwSt.

Seminardauer

0,17 Stunde(n)/Hour(s)

Seminarinhalte

* Vorbereitungszeit &amp; Zieldefinition 
* Verkauf, Unterlagen &amp; Terminbestätigung 
* Phasen des Verkaufsgesprächs, Inhalte &amp; äußerliche Erscheinung 
* Optimale Gesprächsvorbereitung 
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