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>> Produktivität
Verhandlungstraining: Erfolgreich verhandeln

Ihr Nutzen Voraussetzungen

Keine

Hinweise

2 Std 47 min

Version: 

Preis pro Teilnehmer

EUR 199,- exklusive der gesetzlichen MwSt.

Seminardauer

2,47 Stunde(n)/Hour(s)

Seminarinhalte

* Verhandlungssituationen und Verhandlungs-Macht 
* Häufigste Verhandlungsfehler im Alltag 
* 10 Grundregeln des Verhandelns 
* Die 10 häufigsten Verhandlungstricks und wie man ihnen begegnet 
* Die Verhandlungsvorbereitung 
* Wer fragt, führt! – Wichtigste Fragetechniken 
* Häufig gestellte Fragen und nächste Schritte 
* Verhandlungstraining: Erfolgreich verhandeln 
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